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                    پلتفرم اختصاصی آموزشی آمانج
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                    ظرفیت دوره به اتمام رسید
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                        شرایط ثبت نام قسطی به صورت ذیل میباشد:

                    


                    
                        -
                        با پیش پرداخت اولیه مابقی هزینه را در 4 قسط پرداخت خواهید کرد.
                        

                        - شروع اقساط با پرداخت اولین قسط به عنوان ثبت نام انجام خواهد شد و مابقی مبلغ در طول دوره و هر
                        یک ماه و نیم پرداخت
                        خواهد شد.

                        - درصورت عدم تسویه ادامه دوره برای شما امکانپذیر نخواهد بود و دسترسی به پروفایل آموزشیتان نیز
                        بسته خواهد شد.

                        - در صورت انصراف از لحظه ثبتنام تا پیش از شروع دوره آپولو، 10 درصد از کل شهریه دوره کسر و مابقی
                        مبلغ عودت داده خواهد شد.

                        - از لحظه شروع دوره آپولو تا پیش از شروع جلسه چهارم، 25 درصد از کل شهریه دوره کسر و مابقی عودت
                        داده خواهد شد.

                        - از لحظه شروع جلسه چهارم تا پایان دوره آپولو، هیچ مبلغی عودت داده نمیشود و دانشجو متعهد است که
                        تمامی شهریه را تسویه نماید.

                        در صورتیکه در مورد شرایط اقساط با مشکل روبرو هستید میتوانید با شماره تماس 02128428611 در تماس
                        باشید
                        


                        - جهت ثبت نام قسطی میتوانبد با آیدی تلگرام  amanjadmin@ در تماس باشید.
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                                    صفحه اصلی
                                
	
                                    سایر دورهها
                                
	
                                    نظرات شرکت کنندگان
                                
	
                                    درباره ما
                                


                        

                    

                    
                        مشاوره :
                        
                            ۰۲۱-۲۸۴۱-۸۶۱۱ 
                        
                            02191692911
                    

                

            
        
        
            
                
                    

                    
                    

                    
                        
                    

                

                
                    


                

            

            
                
                    
                        
                            
                                
                                    
                                        
                                            آپـــولو

                                                        کاوش در بازاریابی و دیجیتال مارکتینگ
                                                        

                                                        
                                                    
                                            

                                            
                                                ثبتنام میکنم
                                                مطالعه سرفصلها
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                                    مأموریت های سفر
                                

                            

                        

                    

                    
                        
                            
                                
                                    
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            

                                        
                                
                                آموزش جامع دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    آپولو فقط یک دوره نیست، شما با یک رشته جامع دیجیتال مارکتینگ روبرو هستید که از اصول
                                    و مبانی بازاریابی شروع شده و همه حوزههای تخصصی دیجیتال مارکتینگ را به صورت عمیق
                                    پوشش میدهد.تمامی سرفصل های دوره تحت نظارت و مشاوره متخصصان شرکت های معتبر و بزرگ
                                    برنامه ریزی شده و همه پیش نیازهای لازم برای موفقیت شما در بازارکار درنظر گرفته شده
                                    است.
                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                        
                                
                                منتورشیپ و آموزش پروژه محور

                                
                                    شما در طول دوره با یک محیط کاملا تعاملی، ارتباطی دوطرفه و آموزش پروژه محور روبرو
                                    هستید. علاوه بر تمرینات هر قسمت، یک بوت کمپ عملی بنام مهندسی تبلیغات در دوره برنامه
                                    ریزی شده تا شما به صورت 360 درجه یک پروژه واقعی دیجیتال مارکتینگ را در موضوعات متنوع
                                    پیاده سازی کنید و مورد داوری قرار بگیرید.

                                

                            

                        


                        
                            
                                
                                    
                                            
                                                
                                                
                                            
                                            
                                        
                                

                                مسیر آموزشی گام به گام


                                
                                    سلسله مراتب، نظم، بهم پیوستگی محتوا و تمرکز عمیق بر همه بخش های بازاریابی و دیجیتال
                                    مارکتینگ در یک مسیر آموزشی که طی 6 ماه بررسی و بازبینی طراحی شده است، یکی از نقاط
                                    قوت دوره میباشد تا شما در یک بازه زمانی مناسب بتوانید آینده خود را حرفه ای برنامه
                                    ریزی کنید.

                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    
                                            
                                                
                                            
                                        
                                
                                جلسات حضوری و آموزش آنلاین

                                
                                    همانطور که همه تجربه کرده ایم هر دو سبک حضوری و غیرحضوری مزایای خاص خود را دارند و
                                    ما برای حفظ مزایای هر دو روش، این دوره را به صورت ترکیبی از جلسات انلاین، ورکشاپ های
                                    حضوری و آموزش های ویدیویی برنامه ریزی کرده ایم تا بیشترین بازدهی و کمترین اتلاف
                                    انرژی را داشته باشیم.

                                

                            

                        


                    

                

                
                    

                    

                    

                    

                    
                

            
        


    


    

    
        
            
                سفر های آپولو
            

            
                آپولو برای کاوش در دنیای دیجیتال مارکتینگ ۳ سفر پیش رو دارد که میتوانید به صورت مجزا یا باهم در آن ها
                شرکت کنید.
            

        


        
            

                
                    
                        
                            
                                
                                        
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                        
                                    
                                بازار یابی و دیجیتال مارکتینگ


                            

                            
                                
                                    
                                        


                                    

                                

                                
                                    
                                        تاریخ برگزاری:

                                        ۲۱ بهمن ماه ۱۴۰۰ الی ۱۷ آذر ماه ۱۴۰۱

                                    

                                


                                
                                    
                                        دوره رشد:

                                        ۷۰ جلسه در ۸ ماه

                                    

                                



                                
                                    
                                        مدت زمان آموزش:

                                        ۲۵۵ ساعت

                                    

                                

                                
                                    
                                        ۱۳ ورکشاپ حضوری-غیرحضوری،
                                            ۴۶ ساعت آموزش ویدیویی،
                                            ۱۵۷ ساعت آموزش انلاین تعاملی
                                        


                                    

                                


                                
                                    
                                        روز و ساعت:

                                        
                                            یکشنبه ساعت ۱۸ الی ۲۲
                                            و
                                            پنجشنبه ساعت ۱۴ الی ۱۸
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                                    ساخت و مدیریت برند

                                    
                                        محمد بهشتیان

                                        ۳۶ ساعت

                                    


                                



                                جزئیات دوره
                            

                            
                                
                                    
                                            
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                            
                                        
                                

                                
                                    همکاری در فروش

                                    
                                        جواد صفری

                                        ۲۸ ساعت

                                    


                                



                                جزئیات دوره
                            

                        

                    

                



                


            

        

    


    



    
        
            
                سرفصل های تخصصی
            

            
                رشته بازاریابی و دیجیتال مارکتینگ
            


        


        
            
                
                    
                        
                            
                                
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                    
                            
                            مبانی و اصول مارکتینگ

                            محمد بیاتی ۲۸ ساعت

                            
                                بدون دانستن مبانی و اصول بازاریابی هرگز نمیتوانیم این مسیر را حرفه ای شروع کنیم.
                            

                        

                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                       
                            
                            Performance Marketing

                            محمدحسین رحمانی ۲۷ ساعت

                            
                                یکی از مشخصههای اصلی یک دیجیتال مارکتر تحلیل داده و کار با ابزارهای تحلیل کمی و کیفی
                                است.
                            

                        


                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                        
                                    
                            
                            تبلیغات و رسانه ها 

                            مرتضی پورحسین ۳۱ ساعت

                            
                                در این بخش، اصول تبلیغات و رسانه و نحوه تحلیل و تصمیم گیری در این حوزه را یاد میگیریم.
                            

                        


                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                    
                            
                            پلتفرم های اجتماعی

                             علیرضا آقاخانی۲۶ ساعت 

                            
                                یکی از بهترین رسانهها برای برندینگ، فروش، ارتباط با مخاطبین و ... بازاریابی پلتفرمهای
                                اجتماعی است.
                            

                        


                    

                

                
                    

                        
                            
                                
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                    


                            
                            کمپین های مارکتینگ

                            مرتضی پورحسین۲۰ ساعت

                            
                                کمپینها از زودبازدهترین حوزهها در دیجیتال مارکتینگ هستند که در همه رسانهها قابلیت
                                پیاده سازی دارند.
                            

                        


                    

                    

                        
                            برای دریافت ریز سرفصل ها و مسیر آموزشی دوره بازاریابی و دیجیتال مارکتینگ میتوانید از طریق
                                زیر اقدام کنید.

                            ریز سرفصل ها
                        


                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                            
                                        
                                    
                            
                            بازاریابی محتوایی

                            محمد بیاتی ۱۶ ساعت

                            
                                بازاریاب محتوا با چیدمان استراتژی، تقویم محتوایی، تولید محتوا و پروموشن آن، کسب و کار را
                                به اهداف مختلف میرساند.
                            

                        


                    

                

                
                    

                        
                            
                                
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                        
                                    
                            
                            SEO

                            محمدحسین رحمانی ۲۰ ساعت

                            
                                سئو، از این جهت که خود کاربران به دنبال رفع نیاز خود در گوگل هستند از پربازدهترین
                                حوزهها در دیجیتال مارکتینگ است.
                            

                        


                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                    
                            
                            بازاریابی داده محور با KPI

                            علی دریابک ۲۷ ساعت

                            
                                به کمک KPI ها میتوانیم فعالیتهای بازاریابی خود را زیر نظر بگیریم و تحلیل داده را بهتر
                                و بهینهتر انجام دهیم.
                            

                        


                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                            
                                                
                                                
                                                
                                                
                                            
                                        
                                    
                            
                            مارکتینگ اتومیشن

                            علی دریابک ۲۸ ساعت

                            
                                مارکتینگ اتومیشن، فرایندهای بازاریابی که در گذشته به صورت دستی انجام میشد را بصورت
                                اتوماتیک انجام میدهد.
                            

                        


                    

                    

                        
                            
                                
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        
                                        
                                            
                                                
                                            
                                        


                                
                            
                            مهندسی تبلیغات

                            محمد بیاتی۱۶ ساعت

                            
                                هرآنچه که فرا گرفتیم را در بوت کمپ های حضوری به صورت چند پروژه واقعی، تمرین و پیاده سازی
                                خواهیم کرد.
                            

                        


                    

                

            

        

    


    


    
        

            

                
                    
                        هدایتگران آپولو

                        
                            متخصصان باتجربه شرکت های معتبر، تسهیلگر رشد شما در این دوره هستند
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                                            محمد بیاتی

                                            
                                                Commercial Campaign Manager
                                            

                                            
                                                ۱۴ سال تجربه حرفه ای در حوزه مارکتینگ
                                            

                                        


                                        	مدیر کمپین های تجاری همراه اول
	مدیر تبلیغات برند بارز
	مدیرمارکتینگ استارتاپ پلاک
	کارشناس مارکتینگ گلدیران و ایرانسل
	مشاور برندهای فیلیمو، هایپرفمیلی، بومرنگ و...
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                                            مرتضی پورحسین

                                            
                                                Commercial Campaign Manager
                                            

                                            
                                                ۱۲ سال تجربه حرفه ای در حوزه مارکتینگ
                                            

                                        


                                        	مدیر کمپین های تجاری همراه اول
	مدیر مارکتینگ و روابط عمومی پرشیا خودرو(BMW)
	مدیر مارکتینگ هلدینگ داتیس
	مدیر مارکتینگ دلتابان و ویستا بست
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                                            علی دریابک

                                            
                                                Digital Marketing Manager
                                            

                                            
                                                ۵ سال تجربه حرفه ای در حوزه مارکتینگ
                                            

                                        


                                        	مدیر مارکتینگ شرکت کیپا
	کارشناس ارشد مارکتینگ دیجی کالا
	مدیر مارکتینگ دکتر تامین
	کارشناس ارشد مارکتینگ مستربلیت
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                                            جواد صفری

                                            
                                                Head Of Affiliate Marketing
                                            

                                            
                                                ۷ سال تجربه حرفه ای در حوزه مارکتینگ
                                            

                                        


                                        	سرپرست سیستم همکاری در فروش دیجی کالا
	مدیر تحقیقات بازار و تحلیل داده آسیاتک
	سرپرست تحلیل داده ایران تلنت
                                            
	 مدیر سرویس مشتریان کافه بازار
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                                            علیرضا آقاخانی

                                            
                                                Senior Social Media Specialist at Snapp!
                                            

                                            
                                                ۵ سال تجربه حرفه ای در حوزه مارکتینگ شبکه های اجتماعی
                                            

                                        


                                        	کارشناس ارشد شبکه های اجتماعی اسنپ
	کارشناس شبکه اجتماعی موتن رو
	کارشناس شبکه اجتماعی کیان دیجیتال و بادی اسپینر
	کارشناس شبکه اجتماعی و تولیدمحتوا DMBoard
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                                            محمد بهشتیان

                                            
                                                Brand Communications Manager
                                            

                                            
                                                ۸ سال تجربه حرفه ای در حوزه برندینگ و مارکتینگ
                                            

                                        


                                        	مدیر برند شرکت جیکل فرانسه
	مدیربازاریابی و برند رستوران های زنجیره ای شیلا
	مدیر برند هولدینگ خیلی سبز
	همکاری با برندهای: صنایع شیر ایران پگاه، سحرخیز، فامیلا، تخفیفان،Food
                                                Clever( کانادا)، بانک پارسیان و...
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                                            محمد حسین رحمانی

                                            
                                                SEO Manager

                                            

                                            
                                                5سال تجربه حرفه ای در حوزه سئو و مارکتینگ
                                            

                                        


                                        	مدیرسئو و مارکتینگ آکادمی آمانج
	مدیر سئو کانون کارآفرینی دانشگاه تهران
	کارشناس سئو فنی کار، پرچین، سین سیم
	منتور و مدرس سئو و Performance Marketing
                                                
  
                                            



                                    

                                



                            


                            
                        

                    

                

            

        

    


    
        

            


            
              
                

                    مدرک معتبر آکادمی آمانج و وزارت علوم
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                                توصیه نامه و معرفی به بازار کار


                                

                                

                                

                                

                            


                            
                                پنج دانشجوی برتر دوره در ابتدای لیست معرفی ما و اساتید به شرکت های متقاضی استخدام
                                قرار میگیرند و
                                میتوانند توصیه نامه ای از سمت هر یک از اساتید دریافت نمایند تا به عنوان
                                اعتبارنامه به شرکت ها
                                ارائه کنند.
                            


                        

                    

                


                
                    
                        

                            
                                مدرک معتبر وزرات علوم


                                

                                

                                

                                

                            


                            
                                مدرک اصلی که ما به شما ارائه میکنیم تخصص و مهارتی است که با آن میتوانید در
                                آزمونهای استخدامی شرکتها موفق شده و در پروژههای حرفهای مشغول به کار شوید.
                                

                                اما در کنار آن، جهت ارائه مدرکی مبنی بر گذراندن آموزش در موسسهای معتبر، دانشجویان
                                میتوانند با تحویل تمرینات و پروژههای نهایی دوره، مدرک نمرهدار آکادمی آمانج و مدرک
                                قابل ترجمه وزرات علوم را نیز دریافت نمایند.
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                                Amanj Academy LinkedIn
                            
                        


                        
                            
                                
                                    
                                        
                                            [image: مدرک دوره]
                                        

                                    

                                    
                                        
                                            [image: مدرک دوره]
                                        

                                    

                                

                                

                                

                            

                        

                    



                

            


        

    


    
        
            
                

                    محتوای متنی

                

            

        

    


    

        
            
                شروع سفر

                
                    انواع تسهیلات پرداختی جهت تسهیل فرآیند ثبتنام شما درنظر گرفته شده است
                

                
                    

                    
                        
                            
                                

                                

                                

                                

                                

                                

                                


                            

                            
                                ثانیه

                                دقیقه

                                ساعت

                                روز

                            

                            
                                تا پایان ثبت نام چیزی نمانده است.
                            

                        

                    

                    

                

            

            
            
                
                    
                    

                        
                            پرداخت نقدی


                            
                            


                            
                                        
                                        
                                
                                 % 
                            


                            



                            
                                
                                بازاریابی و دیجیتال مارکتینگ 

                                
                                دوره مدیریت برند 

                                
                                دوره Affiliate Marketing 

                            



                            
                            
                                
                                    
                                    
                                    
                                    
                                    ثبت نام
                                

                            

                        

                    
                    

                    
                         
                            پرداخت قسطی


                            
                                ۲,۳۶۰,۰۰۰                                تومان
                            


                            
                            


                            
                            

                                تسویه مابقی شهریه دوره در ۴ قسط در طول دوره انجام میشود. شما هر ۱.۵ ماه میتوانید یک قسط
                                واریز نمایید.
                            



                            
                                
                                    شروع کنید
                                
                            

                        


                    

                 
                    
                        
                            پرداخت سازمانی و گروهی


                            
                                جهت پرداخت گروهی با تعداد بالا و یا سازمانی میتوانید با کارشناسان ما در ارتباط باشید تا
                                بصورت اختصاصی با تسهیلات ویژه در این دوره ثبت نام نمایید.
                                

                                متنساب با سازمان و تعداد ثبت نامی ها بیشترین همکاری با شما انجام خواهد پذیرفت
                            



                            

                            
                                
                                    ارسال درخواست
                                
                            


                        

                    

                

            


                    


        

        


            

                سوالات متداول


            

            
                
                    

                        
                            
                                
                                    
                                        
                                            این دوره به چه صورت برگزار میشود؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        با توجه به تجربه 4 ساله برگزاری به هر دو صورت حضوری و غیرحضوری و جهت حفظ مزیت
                                        های هر دو سبک آموزش؛ جلسات این دوره به صورت ترکیبی از جلسات انلاین، ویدیویی و
                                        حضوری خواهد بود. اکثر جلسات دوره به صورت انلاین تعاملی و تعداد کمی به صورت
                                        ویدیویی برگزار میشوند. در هر بخش از آموزش یک جلسه حضوری در نظر گرفته شده است تا
                                        شبکه سازی و تعامل بیشتر با اساتید و هم دوره ای ها صورت گیرد. همچنین بخش مهندسی
                                        تبلیغات که به طور کامل عملی و پروژه محور میباشد به صورت حضوری برگزار میگردد تا
                                        دانشجویان به صورت تیمی تحت نظارت و منتورینگ اساتید پروژه های چالشی خود را پیاده
                                        سازی کنند.
                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            من نمیتوانم در جلسات حضوری شرکت کنم یا ممکن است برخی از جلسات انلاین را از
                                            دست دهم؟!
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        تمامی جلسات انلاین و حضوری به طور کامل و باکیفیت ضبط شده و جهت مرور در پنل
                                        آموزشی دانشجویان قرار میگیرد. پس اگر وبیناری را از دست دادید یا امکان شرکت به
                                        صورت حضوری را نداشتید هیچگونه نگرانی نداشته باشید چون هیچ محتوایی را از دست
                                        نخواهید داد. همینطور شما امکان حضور انلاین در جلسات حضوری را نیز خواهید داشت.
                                    

                                

                            


                            
                                
                                    
                                        
                                            پرسش و پاسخ و پشتیبانی به چه صورت است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        ما پکیج ویدیویی نمیفروشیم! این دوره، یک مسیر آموزشی کامل است که بهره وری و خروجی
                                        های آن برای ما بسیار حائز اهمیت میباشد. در تمامی جلسات انلاین و حضوری زمان های
                                        مناسبی جهت تعامل و رفع اشکال درنظر گرفته شده است و همچنین شما میتوانید در گروه
                                        تلگرامی دوره به پرسش و پاسخ بپردازید تا اساتید دوره در فرصت مناسب پاسخگوی شما
                                        باشند. دوره مطابق با برنامه زمانی مشخص پیش میرود و همراهی شما و تکمیل مسیر
                                        آموزشی مدام بررسی میشود و ما تا انتهای مسیر کنار شما هستیم.
                                    

                                

                            


                            
                                
                                    
                                        
                                            آیا دوره به صورت پروژه محور پیش میرود؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        در تمام مسیر آموزشی، شما با تمرینات و چالش های متنوع درگیر میشوید و در بخش
                                        مهندسی تبلیغات نیز یک بریف پروژه دریافت کرده و هرآنچه در طول دوره آموخته اید را
                                        به صورت گروهی و با همراهی اساتید عملی میکنید. در انتهای دوره بر اساس همین
                                        تمرینات و پروژه ها داوری شده و میتوانید آن ها را به عنوان اولین نمونه کار در
                                        رزومه خود قرار دهید.
                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            برای این دوره چه پیشنیازهایی لازم است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        این دوره هیچگونه پیشنیازی ندارد و صفر تا صد آموزش داده خواهد شد. برای شرکت در
                                        این دوره کافیست علاقه و پشتکار و مهارت کار با کامپیوتر داشته باشید و در انتهای
                                        دوره شاهد پیشرفت شگرف خود خواهید بود.
                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            ارزیابی و ارائه مدرک دوره به چه صورت است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        مدرک اصلی که ما به شما ارائه میکنیم تخصص و مهارتی است که با آن میتوانید در آزمون
                                        های استخدامی شرکت ها موفق شده و در پروژه های حرفه ای مشغول به کار شوید.اما در
                                        کنار آن، جهت ارائه مدرکی مبنی بر گذراندن آموزش در موسسه ای معتبر، شما میتوانید
                                        با حضور مستمر در دوره، تحویل تمرینات و پروژه نهایی دوره، مدرک نمره دار و قابل
                                        ترجمه وزارت علوم را نیز دریافت نمایید که این مدرک دارای کد رهگیری جهت استعلام
                                        اعتبار میباشد.
                                    

                                

                            



                            
                                
                                    
                                        
                                            دانشجویان برتر دوره چگونه انتخاب میشوند و چه هدیه ای دریافت میکنند؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    

                                        با ارزیابی فعالیت ها، تمرینات و پروژه نهایی دانشجویان توسط استاد دوره و تیم
                                        ارزیابی آکادمی، پنج دانشجوی برتر دوره انتخاب میشوند که در ابتدای لیست معرفی ما
                                        به شرکت های متقاضی استخدام قرار میگیرند و همینطور میتوانند توصیه نامه ای از سمت
                                        مجموعه و اساتید دریافت نمایند. همچنین علاوه بر توصیه نامه، یک اعتبار حساب به
                                        ارزش ۲ میلیون تومان به نفر اول و یک اعتبار حساب به ارزش ۱ میلیون تومان به هرکدام
                                        از نفرات دوم و سوم اعطا خواهد شد. دانشجویان برتر میتوانند از اعتبار حساب خود جهت
                                        شرکت در دوره های بعدی آکادمی استفاده نمایند یا به دوستان خود هدیه دهند.
                                    

                                

                            



                            
                                
                                    
                                        ظرفیت دوره به چه صورت است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        جهت عدم افت کیفیت آموزش و پشتیبانی، ظرفیت محدود و تا حداکثر ۵۰ نفر خواهد بود و
                                        امکان تمدید نخواهد داشت.

                                    

                                

                            

                        

                    


                    
                        

                            
                                
                                    
                                        
                                            تا چه مدت به منابع دوره دسترسی داریم؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        شما از زمان پایان دوره به مدت یک سال به پنل آموزشی خود و تمامی منابع دوره دسترسی
                                        خواهید داشت تا بتوانید هر زمان که نیاز دارید محتوای آموزشی را مرور نمایید.
                                    

                                

                            



                            
                                
                                    
                                        
                                            هزینه ثبت نام برای من زیاد است!
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        باوجود بالابودن تمامی هزینه های برگزاری دوره از جمله: هزینه های بالای تامین
                                        سرویس های فنی، حق الزحمه بالای اساتید به علت تجربه بالا و رزومه حرفه ای، اجاره
                                        فضا، پشتیبانی و ... آکادمی آمانج با در نظر گرفتن شرایط عمومی جامعه، تمامی تلاش
                                        خود را در جهت افزایش مستمر کیفیت محتوای آموزشی و معقول نگه داشتن شهریه دوره
                                        نموده است. این دوره را نباید با دوره های ویدیویی مقایسه کنید تمامی اهداف ، سرفصل
                                        ها، پروژه ها، اساتید و پشتیبانی این دوره متفاوت هستند و شما درصورت همراهی با
                                        دوره و تمرین مستمر، برای آینده خود سرمایه گذاری کرده اید و دیگر نیاز به شرکت در
                                        هیچ دوره دیگری نخواهید داشت و میتوانید با حقوق های بسیار مناسب وارد بازارکار
                                        شوید. همچنین میتوانید از تسهیلات قسطی و تخفیفات مناسبتی آکادمی نیز استفاده
                                        نمایید.

                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            آیا با گذراندن این دوره میتوان وارد بازارکار شد؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        آمانج به طور مستمر با صنعت در ارتباط است، مدام درحال بررسی نیازهای شرکت ها و
                                        کارفرمایان میباشد و تمامی اهداف و رویکردهای خود را براساس نیاز بازارکار چیده
                                        است. شما در این دوره تحت نظر متخصصین حرفه ای که سال ها تجربه عملی دارند آموزش
                                        میبینید، سرفصل ها و محتوایی را دریافت میکنید که دقیقا در بازارکار کاربرد دارند و
                                        به صورت عملی درگیر پروژه هایی میشوید که در آینده با آن ها روبرو خواهید شد.
                                        همچنین درکنار یادگیری مهارت های فنی و تخصصی، با مهارت های نرم آشنا میشوید و اصول
                                        ورود حرفه ای به بازارکار را هم خواهید آموخت.
                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            قوانین انصرافی و انتقالی در دوره چگونه است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        در صورت انصراف پیش از شروع دوره آموزشی ۱۰ درصد، قبل از برگزاری دو جلسه ۲۵ درصد
                                        مبلغ شهریه کسر و مابقی عودت داده میشود. بعد از برگزاری دو جلسه دیگر هیج مبلغی
                                        عودت داده نمیشود. انتقال به دوره دیگر تحت شرایط بسیار خاص، تنها یکبار و قبل از
                                        برگزاری جلسه دوم امکانپذیر است.
                                    

                                

                            



                            
                                
                                    
                                        
                                            راه های ثبتنام چگونه است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        ثبت نام از طریق سایت Amanjacademy.com 
ثبت نام از طریق آیدی تلگرامی
                                        @amanjadmin 
ثبت نام از طریق دایرکت اینستاگرام @amanjacademy 
جهت
                                        دریافت هرگونه مشاوره نیز میتوانید در شبکه های اجتماعی و همینطور با شماره
                                        تماس های مجموعه با پشتیبانان آمانج درارتباط باشید.
                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            شرایط پرداخت قسطی به چه صورت است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        - بر اساس انتخاب دوره مد نظر، مبلغ را در 5 یا 3 قسط پرداخت خواهید کرد (دوره
                                        آپولو در 5 قسط و دوره مدیریت برند و یا affiliate در 3 قسط) 

                                        - شروع اقساط با پرداخت اولین قسط به عنوان ثبت نام انجام خواهد شد و مابقی مبلغ در
                                        طول دوره پرداخت خواهد شد.

                                        - درصورت عدم تسویه ادامه دوره برای شما امکانپذیر نخواهد بود و دسترسی به پروفایل
                                        آموزشیتان نیز بسته خواهد شد.

                                        - در صورت انصراف از لحظه ثبتنام تا پیش از شروع دوره آپولو، 10 درصد از کل شهریه
                                        دوره کسر و مابقی مبلغ عودت داده خواهد شد.

                                        - از لحظه شروع دوره آپولو تا پیش از شروع جلسه چهارم، 25 درصد از کل شهریه دوره
                                        کسر و مابقی عودت داده خواهد شد.

                                        - از لحظه شروع جلسه چهارم تا پایان دوره آپولو، هیچ مبلغی عودت داده نمیشود و
                                        دانشجو متعهد است که تمامی شهریه را تسویه نماید.

                                        در صورتیکه در مورد شرایط اقساط با مشکل روبرو هستید میتوانید با شماره تماس
                                        02128428611 در تماس باشید
                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            شرایط ثبت نام گروهی و سازمانی به چه صورت است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    

                                        ثبتنام گروهی به این معناست که شما ما را به دوستان خود معرفی کنید و به صورت
                                        گروهی دوره را خریداری فرمایید. تعداد اعضای گروه جهت ثبت نام گروهی ۳ نفر و
                                        بیشتر میباشد. 


                                        جهت ثبتنام گروهی میتوانید از طریق زیر اقدام کنید: 

                                        - تلگرام و کارت به کارت: دریافت اطلاعات از آیدی تلگرامی @amanjadmin، پرداخت
                                        کارت به کارت به صورت یکجا یا تک تک برای اعضای گروه و ارسال مشخصات و فیش
                                        واریزی هر یک از اعضا به آیدی تلگرامی @amanjadmin 


                                    

                                

                            

                            
                                
                                    
                                        
                                            شرایط دریافت کدهای تخفیف به چه صورت است؟
                                        
                                    

                                

                                
                                    
                                        جهت دریافت کدهای تخفیف مناسبتی ۳۰ تا ۵۰ درصدی، حتما شبکه های اجتماعی آمانج
                                        را دنبال کنید و در کمپین های ما شرکت کنید.
                                    

                                

                            

                        

                    

                

            

        

                    
                    
                        
                            
                                

                                    
                                        ×
                                    
                                

                                

                                    فریدخت آقایی فر
 

                                    
                                        
                                    
                                    


                                

                                
                                    انصراف
                                

                            

                        

                    

                    
                    
                    
                        
                            
                                

                                    
                                        ×
                                    
                                

                                

                                    مهشاد تیموریان
 

                                    
                                        
                                    
                                    


                                

                                
                                    انصراف
                                

                            

                        

                    

                    

        
        

        
            

                تجربه همسفران قبلی


                
                    ۳۶۵ همسفر تا امروز
                


            

            
            
                
                    
                    
                        
                            
                                [image: ]
                            

                            
                                امید هادی پور

                                دانشجوی اولین دوره غیرحضوری دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    بنظر من هر دانشجویی که دوره ی دانشجوییش تموم میشه و میخواد وارد بازارکار بشه
                                    باید این حس رو در خودش ایجاد کنه که بازارکار با ایام درس و دانشگاه خیلی فرق داره
                                    و بازارکار یه بازار بی رحمیه. اگر چیزی بلد نباشی به راحتی حذف میشی. بخاطر همین
                                    هرزمان که انرژی کم می اوردم میرفتم و سرفصلهایی که توی بازارکار لازمه رو توی
                                    سایتای مختلف میخوندم و به این باور میرسیدم که هرچی یاد میگیرم فردا توی بازار به
                                    کارم میاد
                                

                            

                        

                    

                    
                    
                    
                        
                            
                                [image: ]
                            

                            
                                مجید نظری

                                دانشجوی دومین دوره ی غیرحضوری سئو و اولین دوره ی غیرحضوری
                                    دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    من چند ساله که در این زمینه فعالیت میکردم اما خواستم وارد فضای آکادمیک بشم و این
                                    مجموعه رو انتخاب کردم 
                                    این دوره از صفر شروع شد و برای من هم بسیار مفید بود و اواخر به مباحث پیشرفته
                                    رسیدیم 

                                    استاد چه از نظر دانش و تجربه، پشتیبانی و قدرت فن بیان عالی بودن 

                                    پروژه ها همگی نزدیک بازارکار بود و شرایط طوری بود که واسه یک کارفرما داره کار
                                    میکنه و همه مباحث تمرین کردیم و بسیار عالی بود. 

                                    خیلی چیزا فقط مدرک و گذروندن یک دوره نمیشه 

                                    گاهی وقتا توی این دوره ها دوستانی پیدا میکنی که ارزششون انقد بالاس که قابل
                                    اندازه گیری نیست و قیمتی براش نمیشه تعيين کرد 

                                    یکی از دوره های عالی و کاربردی که در مدت زمان کم چندین پروژه انجام داده میشه که
                                    با شرایط بازار کار آشنا بشیم و پلتفرم های مختلف را مورد بررسی قرار بدین.
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                                علی نوربخش مقدم

                                دوره سئو و دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    اگر دنبال یک گروه حرفه ای و اساتید دلسوز میگردید آماج میتونه بهترین انتخاب باشه
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                                سپهر راستی

                                دوره طراحی سایت دیجیتال مارکتینگ و تجربه کاربری

                                
                                    این آکادمی با آموزش ها و استاد های خوب و حرفهای تونسته دریچه جدید رو به دنیای
                                    بیرون باز کنه من از اول ورود به آکادمی تا الان تجربیات جالبی را به دست آوردم
                                    حتماً برای یک بار دوره ای که دوست دارید رو اینجا بگذرونید
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                                فاطمه رایحی

                                دوره دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    دوره ای که هم خیلی ازش یاد گرفتم و هم خیلی خوش گذشت تولدت مبارک آمانج
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                                فریدخت آقایی فر

                                دوره دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    
                                    ما در این دوره تمام فیلد های تخصصی رو یاد گرفتیم و قسمت هایی که پر اهمیت تر بود و نیاز به بحث و ارتباط مستقیم 
                                    دانشجو با استاد بود به صورت وبیناری آموزش داده شد.من فکر میکنم حتی بهتر از کلاس های حضوری هم تونستیم در وبینار ها مشارکت داشته باشیم.
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                                        مشاهده ویدئو مصاحبه
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                                مهشاد تیموریان

                                دوره دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    اطلاعات و آموخته هایی که در این دوره کسب کردم بهم کمک کرد که در مصاحبه شغلی ام موفق ظاهر بشم که در نهایت منجر به استخدامم شد.
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                                        مشاهده ویدئو مصاحبه
                                    

                                


                            

                        

                    

                    
                    
                    
                        
                            
                                [image: ]
                            

                            
                                سینا خانی

                                دانشجوی دومین دوره ی غیرحضوری دیجیتال مارکتینگ

                                
                                    یه دوره ی شیرین و جذاب و واقعا مفید
                                    در یک آکادمی حرفهای و کاردرست با کادری بسیار خوش برخورد و البته یه استاد
                                    کاردرست و دوس داشتنی
                                

                            

                        

                    

                    
                

                
                

                

            

            


        

        


        
            
                
                    اطلاعات بیشتر


                    

                        	به روز ترین سرفصل آموزشی طراحی تجربه کاربری
	سرفصل های بهینه سازی شده بازارکار و عدم اتلاف وقت برای مباحث غیر کاربردی
                            
	گروه بندی در جلسه اول و تعریف پروژه برای هر گروه جهت تمرین کار تیمی
	بررسی پروژه های متنوع و نوآور در طول دوره
	تدریس و پیاده سازی گام به گام تمامی مراحل یک پروژه طراحی تجربه کاربری
	انجام صفر تا صد طراحی یک محصول در قالب یک پروژه در طول دوره
	پاسخ به پرسش های دانشجویان و پشتیبانی در گروه تلگرامی
	ارائه تکنیک های ورود به بازارکار و مشاوره و راهنمایی در مورد اخذ پروژه،
                                استخدام ،همکاری و ...
                            
	یادگیری رفتار حرفهای و مهارتهای ارتباطی
	امکان درآمدزایی قطعی چه به صورت کارمندی و چه به صورت آزادکار پس از گذراندن
                                دوره و انجام پروژه ها
                            


                    


                



                
                    سوالات متداول 

                    
                        
                            
                                
                                    
                                        باتوجه به امتحانات دانشگاه ها و کنکورهای ارشد و دکترا، بازه زمانی برگزاری
                                        دوره برای من مناسب نیست!
                                    
                                

                            

                            
                                
                                    ما با درنظر گرفتن بحران کرونا، امتحانات دانشگاه و کنکورها در بازه زمانی ذکرشده
                                    در هر دوره ۴ جلسه اضافی درنظر گرفته ایم که در صورت ضرورت امکان جابجایی جلسات را
                                    داشته باشیم. برای مثال اگر امتحانات دانشگاه در بازه برگزاری دوره قرار گیرد ۲
                                    جلسه از این ۴ جلسه را استفاده خواهیم کرد.
                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    وضعیت برگزاری درصورت ادامه بحران کرونا
                                        به چه صورت خواهد بود؟
                                    
                                

                            

                            
                                

                                    هدف این دوره برگزاری حضوری جلسات در هر شرایطی میباشد. پس در صورت اعلام هرتعطیلی
                                    ناشی از بحران کرونا توسط وزارت علوم و وزارت بهداشت، جلسات دوره به تاخیر خواهد
                                    افتاد تا زمانی که بتوانیم با آرامش خیال و با حفظ سلامتی جلسات را به صورت حضوری
                                    ادامه دهیم.
                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    
                                        آیا در این دوره پروژه های عملی و واقعی پیاده سازی خواهند شد؟
                                    
                                

                            

                            
                                
                                    تا زمانیکه شما با چالش های پروژه های واقعی بازارکار روبرو نشوید وراه حل آنها را
                                    با متخصصین باتجربه یاد نگیرید، ورود شما به بازارکار تصور پوچی خواهد بود. پس قطعا
                                    در این دوره شما به طور کاملا عملی پروژه های متنوعی را پیاده سازی کرده و تجربیات
                                    ارزشمندی را کسب خواهید نمود.
                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    
                                        برای این دوره چه پیشنیازهایی لازم است؟
                                    
                                

                            

                            
                                این دوره هیچگونه پیشنیازی ندارد و صفر تا صد آموزش داده خواهد
                                    شد. برای شرکت در این دوره کافیست علاقه و پشتکار و مهارت کار با کامپیوتر داشته
                                    باشید.
                                

                            

                        


                        
                            
                                
                                    
                                        برای شرکت در دوره باید لپتاپ به همراه داشته باشیم؟ 
                                

                            

                            
                                
                                    بله در جلسات عملی و کارگاه های پروژه محور دوره بایستی لپتاپ به همراه داشته
                                    باشید.
                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    پرسش و پاسخ و پشتیبانی به چه شکل
                                        است؟
                                

                            

                            
                                
                                    در طول کلاس میتوانید سوالات مهم خود را از استاد دوره بپرسید. استاد بعد از کلاس
                                    تا هر زمان که دانشجویان سوال داشته باشند پاسخگو خواهند بود و هر جلسه نیم ساعت
                                    قبل از شروع رسمی جلسه در کلاس حضور پیدا میکنند تا تمامی مشکلات شما را قبل از
                                    مباحث جدید حل کنند. همچنین میتوانید در گروه های تلگرامی مشکلات خود را مطرح
                                    نمایید و پاسخ را در کوتاه ترین زمان دریافت کنید در نتیجه در طول دوره شما دسترسی
                                    کامل به استاد جهت حل مشکلات خود دارید.
                                

                            

                        



                        
                            
                                
                                    دانشجوی برتر جهت بورسیه چگونه انتخاب
                                        میشود؟
                                

                            

                            
                                
                                    با سنجش عملکرد شما در طول دوره و پروژه نهایی ارائه شده، دانشجوی برتر ، بورسیه
                                    آمانج شده و مبلغ شهریه ایشان به طور کامل عودت داده خواهد شد.این سنجش به طور کامل
                                    توسط استاد دوره و تیم فنی آمانج انجام خواهد شد.
                                

                            

                        

                        
                            
                                
                                    هزینه ثبت نام برای من زیاد است!
                                

                            

                            
                                
                                    قیمت این دوره با توجه به مباحثی که در کلاس گفته میشود بسیار پایین در نظر گرفته
                                    شده است و شما درصورت همراهی با دوره و تمرین مستمر قطعا میتوانید با اولین درآمد
                                    خود ۲ برابر این مبلغ شهریه را کسب کنید. همچنین میتوانید از تسهیلات قسطی نیز
                                    استفاده نمایید.

                                

                            


                        



                        
                            
                                
                                    دوره در کجا برگزار میشود؟
                                

                            

                            
                                
                                    تمامی کلاس ها در دانشکده فنی دانشگاه تهران برگزار خواهد شد.
                                

                            

                        


                        
                            
                                
                                    قوانین انصراف از دوره چگونه است؟
                                

                            

                            
                                
                                    در صورت انصراف پیش از شروع دوره آموزشی ۲۵ درصد، قبل از برگزاری دو جلسه ۵۰ درصد
                                    مبلغ شهریه کسر و مابقی عودت داده میشود. بعد از برگزاری دو جلسه دیگر هیج مبلغی
                                    عودت داده نمیشود.
                                

                            

                        


                        
                            
                                
                                    تخفیف دانشجویی شامل چه کسانی
                                        میشود؟
                                

                            

                            
                                
                                    تمامی دانشجویان دانشگاه های سراسرکشور با داشتن کارت دانشجویی معتبر شامل تخفیف
                                    دانشجویی خواهند شد.

                                    سایرین نیز میتوانند با هزینه آزاد که اختلاف چندانی با هزینه دانشجویی ندارد در
                                    کلاس شرکت کنند.
                                

                            

                        


                    

                

            

        


        

            

            
                

                    درخواست مشاوره

                    برای مشاوره فنی و تخصصی روی ما حساب کنید!
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                                میتونی اولین نفر در جریان اطلاعیه
                                    های این
                                    دوره قرار بگیری!

                                
                                    صرفا اطلاعیه های مهم (شروع دوره جدید, اضافه ظرفیت,
                                        تغییرات محتوا و...) مرتبط با این دوره را دریافت
                                        خواهید کرد

                                    
                                        
                                        
                                            [image: ]
                                        
                                    


                                    

                                

                            

                            
                        



                    

                

            


            
                
                    
                        
                        رزرو دوره

                        
                    

                    
                        
                        

                            
                            
                                
                                
                                    ظرفیت این دوره تکمیل شده میتونید با پرداخت ۷۰ هزار تومان دوره را رزرو کنید تا
                                    زمان
                                    شروع ثبت نام دوره با شما تماس گرفته بشه و ادامه ثبت نام رو انجام بدید
                                

                                    توجه کنید این مبلغ غیرقابل بازگشت است !
                                

                                
                                

                                    
                                        

                                        
                                            
                                                رزرو دوره

                                                
                                            

                                            
                                                	
                                                        

                                                    
	
                                                        

                                                    
	
                                                        
                                                            
                                                        



                                                    
	
                                                        
                                                    
	
                                                        نام
                                                            محصول*
                                                        
                                                             قیمت:
                                                            70,000 تومان
                                                             
                                                        

                                                    
	
                                                        مجموع پرداختی
                                                            شما:
                                                        70,000 تومان 

                                                    


                                            

                                            
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                
                                                

                                            

                                        

                                    

                                

                            

                            


                            
                                                        
                        

                        
                    


                

            



        

    








    بیشتر بدانید

    
        
        

        
            کم نیستند افرادی که قلم روان و خوبی دارند و متن های بسیار زیبایی می نویسند یا ذهن خلاقی در زمینه های دیجیتالی دارند ولی به دنبال کارهای سخت و قدیمی اند که به معنی این است که شخص در واقع بخش عمدهای از پتانسیل خود را نادیده گرفته است و...

                شاید برای شما نیز جذاب باشد که چگونه می شود به طور دورکاری(فریلنسری)  و یا حتی کارمندی و با درآمد خوب وارد بازار کار شد، بدون شک روش های متفاوتی برای این کار وجود دارد ولی شاید بتوان گفت که هیچ کدام به اندازه دیجیتال مارکتینگ یا بازاریابی دیجیتال نیاز به سرمایه کم ندارد. حال که توضیح بسیار مختصری درباره مزایای دیجیتال مارکتینگ گفتیم، لازم دیدیم که شما را به اختصار به این دنیای شگفت انگیز در قالب جملات آشنا کنیم.

                 
                دیجیتال مارکتینگ چیست؟

                برخی آموزش دیجیتال مارکتینگ را به یک حوزه محدود می کنند اما بازاریابی دیجیتال دریایی است بی نهایت از حوزه های متفاوت که هرکدام جذابیت ها و هیجانات خود را دارند. دیجیتال مارکتینگ در کشورهای خارجی یک فیلد دانشگاهی است و هر کدام از حوزه های آن چند واحد درسی اما متاسفانه در ایران در دانشگاه ها بهایی به آن داده نشده است .   پس آکادمی آمانج بر این مشکل کمر همت بسته و دوره دیجیتال مارکتینگ خود را با سرفصل های بروز و متناسب با بازار کار معرفی میکند.
                
                 دیجیتال مارکتینگ به معنی استفاده از ابزارهای دیجیتال (شامل موبایل، کامپیوتر، تبلت، لپ تاپ، و … ) در فضای اینترنت جهت معرفی محصول، جذب مشتری، برند سازی و فروش است.
                
                و یا به عبارت دیگر صاحب کسب و کار، از طریق ابزارهای بازاریابی دیجیتال اقدام به معرفی محصول به مشتریان کرده و تلاش می کند فروش را افزایش دهد. به مجموعه این قسمت ها دیجیتال مارکتینگ یا بازاریابی دیجیتال می گویند.
                
                اگر بخواهید یک کسب و کار راه بیندازید به یک وب سایت نیاز دارید. برای ساخت وبسایت به طراح سایت یا برنامه نویس وب سایت و قبل از آن ها به طراح تجربه و رابط کاربری برای نمایش بهتر و کاربر پسند تر بودن وبسایتتان نیاز دارید. فرض کنید بهترین طراحی تجربه و رابط کاربری را دارید ، بهترین برنامه نویسی وب در ایران را انجام داده اید ، بعدش چه؟ وبسایتان بازدید نیاز دارد تا محصولتون بفروشد پس خواه ناخواه گیر این قسمتید !! اگر میخواهید وب سایت خودتان بازدید مناسب و در نتیجه نرخ فروش بیشتری داشته باشه باید به یک دیجیتال مارکتر قوی روی بیاورید و یا خودتون آموزش دیجیتال مارکتینگ ببینید.
                
                 
                
                اصطلاح بازاریابی دیجیتال یا دیجیتال مارکتینگ (Digital Marketing) از دو دهه پیش تاکنون به عنوان زیرمجموعهای از مدیریت بازاریابی و نیز مدیریت تبلیغات مورد اشاره قرار میگیرد. اما با توجه به توسعه فناوری اطلاعات طی سالهای اخیر، افزایش متوسط زمان آنلاین بودن کاربران، استفاده گسترده از موبایل و افزایش ضریب نفوذ اینترنت در جهان، امروزه به عنوان یک دانش و تخصص مستقل مورد توجه قرار میگیرد.
                
                نیل پاتل (Neil Patel) دیجیتال مارکتر معروف هندی که به گفته مجله فوربز جزء ۱۰ دیجیتال مارکتر برتر دنیاست، به سوال دیجیتال مارکتینگ چیست اینگونه پاسخ میدهد:
                «دیجیتال مارکتینگ به هرگونهای از بازاریابی محصولات و خدمات میگویند که از طریق دستگاههای الکترونیکی انجام میشود».

                طبق این تعریف، دیجیتال مارکتینگ مفهوم نسبتاً جدیدی نیست، بلکه اولین بازاریابی دیجیتال صورت گرفته در دنیا مربوط میشود به بیش از ۱۰۰ سال پیش. رادیو سال ۱۹۸۶ اختراع شده است. ۱۰ سال زمان برد تا رادیو به محصولی عمومی تبدیل شود و اکثر مردم آن را تهیه کنند و از آنجا بود که به فکر تبلیغات نیز افتادند. اولین تبلیغات مربوط بود به یک اجرای اُپرا که بعد از پخش آن فوراً بلیطهای آن اجرا فروخته شد و این شد روز تولد دیجیتال مارکتینگ.
                
                 
                اهمیت آموزش دیجیتال مارکتینگ

                در دنیای امروز اهمیت روی آوردن کسب و کارها به سمت بازاریابی دیجیتال بیش از هر زمان دیگری است. در گذشته و قبل از ظهور اینترنت به شکل امروزی آن، بازاریابی سنتی مهم ترین و پربازده ترین روش برای کسب و کارها و به خصوص صنایعی بود که با تولیدات انبوه خود و رقابت قیمتی در بازار یکه تاز بودند و می توانستند با درصد خاصی از سود فروش خود محصولات و تولیدات خود را تبلیغ کنند.
                
                اما در حال حاضر بازاریابی سنتی به هیچ وجه از لحاظ هزینه و تاثیرگذاری به بازاریابی دیجیتال نخواهد رسید. به همین دلیل لازم است تا کسب و کارها برای جا نماندن از موجی که سال هاست بازارکسب و کار را متحول کرده است، سریع تر به این حوزه ورود کنند. این افزایش تقاضا از سمت کسب و کارها و عرضه کم کارشناسان ارشد دیجیتال مارکتینگ، اهمیت یادگیری و آموزش دیجیتال مارکتینگ را به عنوان یکی از مهم ترین رشته های سال های آینده، چندین برابر کرده است.
                
                و اما مهم ترین دلایل آموزش دیجیتال مارکتینگ:
                
                آموزش و یادگیری دیجیتال مارکتینگ در جامه عمل موجب افزایش مشتریان و بالا رفتن نرخ تبدیل کسب و کارها خواهد شد چرا که محدود به یک حیطه خاص نیست و بازار هدف گسترده و در عین حال متمرکزی دارد.
                
                 در دنیای دیجیتال مارکتینگ ابزارهای مختلفی وجود دارد و جدا از آن، وجود  کانال های متنوع موجب افزایش توانایی شما برای بروز خلاقیت و پیاده سازی ایده های گوناگون خواهد شد.
                
                با استفاده از اصول دیجیتال مارکتینگ شما قادر خواهید بود کسب و کار خود را به طور موثر هدف گذاری کنید. این موضوع یکی از مهم ترین جنبه های آموزش دیجیتال مارکتینگ به صورت اصولی و نه تجربی است.
                
                 شما با استفاده از قواعد بازاریابی دیجیتال قادر خواهید بود برای محصولات مختلف و خدمات متنوع خود استراتژی های گوناگون تدوین کنید و با استفاده از ابزارهای گوناگون و منابعی که در اختیار دارید آن را به جامعه هدف خود معرفی کنید.
                
                 تبدیل برند شخصی به یک برند مشهور از مهم ترین تاثیرات بازاریابی دیجیتال است، برخلاف بازاریابی سنتی که در آن برندسازی فرایند پرهزینه و زمانبری بود.
                
                 دیجیتال مارکتینگ هنوز به اقیانوس قرمز تبدیل نشده است و هنوز هم فرصت برای ورود به آن و هدف گذاری بخش خاصی از جامعه وجود دارد.
                
                 در بازاریابی دیجیتال شما زمان مفید بیشتری در اختیار دارید و می توانید به شکل بهینه تری آن را به بخش های مختلف کار خود تخصیص دهید.
                
                 در دیجیتال مارکتینگ شما قادر خواهید بود محصول خود را در هر جای دنیا تبلیغ کنید این بدان معنی است که به لطف اینترنت محدودیت جغرافیایی وجود ندارد.
                
                 
                انتخاب یک دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ معتبر

                یکی از راه های درست برای ورود به حوزه بازاریابی دیجیتال، گذراندن دوره و شرکت در کلاس های آموزش دیجیتال مارکتینگ میباشد. با توجه به این موضوع که دوره های آموزشی متعددی توسط موسسات و آکادمی های مختلف برگزار میشود، یکی از بهترین راه های سنجش اینکه چه موسسه و چه استادی بهترین دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ را ارائه میکند، کار سختی است.
                
                نمیتوان از این موضوع صرف نظر کرد که استفاده از تجربیات دیگران برای انتخاب یا عدم انتخاب محصول، خدمات و … عاقلانه ترین کار ممکن است. اما بسط این روش به دوره های آموزشی ریسک بالایی را داراست چرا که پیش زمینه علمی و کاری، انتظار از دوره آموزشی، توانایی  یادگیری شخص و از همه مهم تر، تلاش افراد با یکدیگر متفاوت است و وجود این متغیرها عملا کار شما را برای انتخاب بهترین گزینه سخت خواهد کرد.
                
                پس یک آموزش دیجیتال مارکتینگ استاندارد و منسجم چه ویژگی هایی باید داشته باشد:
                	برنامه ریزی منسجم برای ارائه سرفصل ها
	جلسات پرسش و پاسخ منظم
	پروژه های عملی و واقعی
	دسترسی نامحدود به منابع
	فرصت کارآموزی دیجیتال مارکتینگ
	ارائه مدرک قابل ترجمه وزارت علوم
	جلسات تعاملی حضوری


                 
                دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ مناسب چه افرادی است؟

                	دانشجویان مدیریت و MBA
	افرادی که به راه اندازی کسب و کار علاقه مند هستند
	افرادی که صاحب کسب و کار اند
	افرادی که نیاز به تکمیل اطلاعات خود در بازاریابی دیجیتال و تبدیل شدن به کارشناس ارشد دیجیتال مارکتینگ را در سر دارند.
	افرادی که علاقه مندند تا از طریق راه اندازی وب سایت و تبلیغ محصول به درآمد بالا برسند
	تمامی افراد علاقه مند به دیجیتال مارکتینگ پیشرفته
	و...


                 
                 آشنایی با قسمت های مختلف دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ

                دیجیتال مارکتینگ یا بازاریابی دیجیتال از قسمتهای مختلفی تشکیل شده است که قرار است مطالبی که در کلاس قرار است باهم آموزش ببینیم را مرور کنیم:
                
                 
                 مبانی دیجیتال مارکتینگ

                در ابتدای مسیر آموزش بازاریابی دیجیتال با مبانی دیجیتال مارکتینگ شروع خواهیم کرد. دیجیتال مارکتینگ چیست؟، اصطلاحات تخصصی دیجیتال مارکتینگ را خواهیم شناخت ، چند منبع معتبر برای دیجیتال مارکتینگ را خواهیم شناخت و در نهایت گروه بندی را انجام میدهیم و پروژه خود را دریافت میکنیم . مبانی بازاریابی دیجیتال به عنوان سنگ بنای مهم در یادگیری مابقی اصول و قواعد دیجیتال مارکتینگ است. ما در مبانی بازاریابی دیجیتال به عنوان یکی از مهم ترین بخش های دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ با زیرشاخه های بازاریابی دیجیتال به طور مختصر آشنا می شویم و یک نقشه راه کلی از مسیر پیش روی خود دریافت می کنیم. پس از آن با تعیین هدف مارکتینگ، شناخت پرسونا یا همان مخاطب شناسی، آنالیز رقبا، مهندسی معکوس اهداف، تدوین استراتژی، بودجه بندی، اجرای برنامه  و اندازه گیری شاخص های کلیدی عملکرد آشنا می شویم و هر بخش را به طور مجزا در جلسات بعد مورد مطالعه و بررسی قرار می دهیم تا بتوانیم در پروژه های خود به طور موثر از آن استفاده کنیم.
                
                 
                استراتژی دیجیتال مارکتینگ

                در گام بعد با یکی از مهمترین قسمتهای بازاریابی دیجیتال آشنا خواهیم شد یعنی استراتژی بازاریابی دیجیتال ، در این جا می فهمیم که چگونه استراتژی دیجیتال مارکتینگ را بنویسیم و طراحی کنیم با سفر مشتری آشنا میشیم و پرسونای مارکتینگ (نماد مشتری دیجیتال مارکتینگ ) را برای پروژه خود می نویسیم. زیرا ابتدای کار و انتهای کار و مهمترین قسمت کار در بازاریابی دیجیتال مشتری است و اگر اشتباه انتخاب شود کسب و کار محکوم به شکست است. 
                
                ما قبل از تدوین استراتژی دیجیتال مارکتینگ می بایست اهداف و خواسته های خود را به طور شفاف و روشن بیان کنیم، عوامل موثر داخلی و خارجی را بشناسیم و با در نظر داشتن منابع مالی و انسانی خود، برنامه ای جامع و کاربردی بنویسیم و آن را با تفویض اختیارات درست به مرحله اجرا ببریم. موضوعی که وجود دارد این است که ارزیابی و سنجش عملکرد استراتژی ما یک فرایند پایانی نیست بلکه در تمام مراحل میبایست مورد بررسی قرار بگیرد. در بخش kpi و بازاریابی داده محور آموزش دیجیتال مارکتینگ، این موضوع به شکل کامل تری توضیح داده خواهد شد.
                
                 
                وردپرس و سئو در دیجیتال مارکتینگ

                بعد از آنکه استراتژی بازاریابی دیجیتال را شناختیم ،به سراغ سئو در دیجیتال مارکتینگ میرویم . قبلش یه ویدیو 5 ساعته در رابطه با وردپرس در دیجیتال مارکتینگ میبینیم کلیه نکاتی که در وردپرس یک دیجیتال مارکتر باید بلد باشه را با همدیگه یاد می گیریم و بعد با بازاریابی برای موتورهای جستجو آشنا می شویم . سئو از مهم ترین اجزاء دیجیتال مارکتینگ و از محبوب ترین قسمتهای بازاریابی دیجیتال محسوب میشه و خودش به تنهایی یه شغل پردرآمد واسه خودش! . سئو چیست ؟ سئو سایت چه مراحلی دارد چگونه یک وبسایت را سئو کنیم ؟ تولید محتوا چیست ؟ چگونه محتوای سئو شده بنویسیم ؟ چه محتوایی در دیجیتال مارکتینگ مناسب است.
                
                سئو در بازاریابی دیجیتال یک موضوع بسیار مهم است، هدف سئو در بازاریابی دیجیتال افزایش مشتریان بالقوه برای تجارت یا کسب و کار ماست. در بازاریابی سنتی، استفاده از بیلبوردها، تبلیغات تلویزیونی، تراکت و... فرآیندی رایج بود
                
                در بازاریابی دیجیتال، سئو به عنوان یکی از مهم ترین روش های معرفی وبسایت به کسب و کار هاست. موتورهای جستجو با بررسی محتوای صفحات وبسایت به شکل موثر می تواند به رشد کسب و کار شما کمک کند تا بیشتر دیده شوید، نرخ تبدیل بالاتری داشته باشید و در نهایت فروش بهتری داشته باشید. سئو وب سایت، یک روش بلندمدت، نسبتا کم هزینه و با نرخ تبدیل بالاست که هم به برندینگ و هم فروش شما کمک خواهد کرد.
                
                 
                
                 
                بازاریابی محتوا در دیجیتال مارکتینگ

                 بازاریابی محتوا آینده دیجیتال مارکتینگ است. روشی که شاید نتوان به صورت مستقل به آن نگاه کرد اما رد آن در طول تمام فعالیت های بازاریابی از شبکه های اجتماعی گرفته تا سئو و اتومیشن مارکتینگ گسترده شده است.
                
                بازاریابی محتوا با تولید محتوا متفاوت است. در بازاریابی محتوا ما با تعیین مخاطب هدف و رسانه مورد نظر خود که معمولا با بودجه یابی دقیق تعیین می شود، پیامی را در قالب متن، موشن، ویدئو، تصویر و... برای کاربران یا مشتریان هدف خود می فرستیم و با یک اقدام به عمل استاندارد آن ها را به ثبت نام، استفاده از محصول، شرکت در یک بازی، دریافت کد تخفیف، جایزه و... دعوت می کنیم.
                
                مهم ترین گام های بازاریابی محتوایی در دیجیتال مارکتینگ شامل:
                
                تدوین استراتژی محتوایی با توجه به نیاز مخاطبان هدف، نوشتن بلاگ پست برای وبسایت برای تقویت سئو و بدست آوردن مشترین بالقوه، کپی رایتینگ، بصری سازی، طراحی اینفوگراف، طراحی E-book، نوشتن یک بنر خاص و... از مجموعه فعالیت های اجرایی است که ذیل بازاریابی محتوا تعریف می شود.
                
                ما در دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ با بحث در مورد مبانی و اصول بازاریابی شامل: تعریف محتوا، قواعد محتوا نویسی، چالش ها و تکنیک های معرفی محصول، کپشن نویسی، بستر مناسب برای ارائه محتوا و...
                
                تبلیغ نویسی، تیتر نویسی و استراتژِی ها. شناخت مخاطب هدف و روش شناسی گروه های غیر مخاطب، تیتر نویسی، استراتژی بازاریابی بر اساس محتوا و تعریف و اجرای آن صحبت خواهیم کرد. وارد دنیای بازاریابی محتوا میشویم.
                
                 
                
                 
                بازاریابی شبکه های اجتماعی (پلتفرم های اجتماعی)

                یکی از اجزاء  حیاتی دیجیتال مارکتینگ بازاریابی شبکه های اجتماعی است (یا سوشال مدیا مارکتینگ) همینطور که همه ما میبینیم این روزا افراد اکثر زمان ها فراغت و حتی غیر فراغتشون رو توی گوشی و شبکه ها و رسانه های اجتماعی میگذرونن و حتی خریداشون رو انجام میدن پس لازمه که ماهم دست روی این نقطه بگذاریم و مهارت های بازاریابی شبکه های اجتماعی مخصوصا اینستاگرام مارکتینگ و رسانه اجتماعی مخصوصا تلگرام مارکتینگ رو یاد بگیریم  و در پروژمون اعمالشون کنیم. امروزه تقریبا بسیاری از مردم دنیا برای برقراری ارتباط با دوستان خود، رفع نیاز های آموزشی و پژوهشی، خرید مایحتاج زندگی یا بهره مندی از خدمات مورد نیاز و حتی برای پر کردن اوقات بیکاری خود از این شبکه های اجتماعی و رسانه های گروهی استفاده می کنند. محبوبیت و مقبولیت هر یک از این شبکه های اجتماعی به نوبه خود سبب شده است که کسب و کارها و برندهای مختلف در هر زمینه ای برای بازاریابی، تبلیغات، شناختن خود به مخاطبان، عرصه محصولات و خدمات و… فعالیت های عظیمی را در این شبکه های اجتماعی متمرکز کنند.
                
                یکی از مهم ترین دلایل نفوذ شبکه های اجتماعی در میان مردم، امکان دسترسی به این بستر ها و بهره گیری از خدمات آنها توسط تلفن های همراه هوشمند دانست. به دلیل نفوذ بی نظیر این بستر ها در میان عموم میتوان این بستر دیجیتال را تاثیر گذار ترین شبکه از لحاظ میزان نفوذ در نظر گرفت و به همین دلیل نمیتوان در مسئله بازاریابی دیجیتال از شبکه های اجتماعی به سادگی عبور کرد و آن را نادیده گرفت.
                
                شبکه های اجتماعی، پلتفرم بازاریابی برای کسب و کار ما نیست. بلکه یک ابزار برای گسترش کسب و کار و بهبود بردینگ است که می تواند جدا از خلق و رشد بیزینس برای ما فروش مستقیم به ارمغان بیاورد. ما باید سعی کنیم به بحث آموزش شبکه های اجتماعی در تصویر بزرگتری به اسم دیجیتال مارکتینگ نگاه کنیم.
                
                در دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ آکادمی آمانج ما در ابتدا با مروری بر شبکه های اجتماعی شامل: تاریخچه رشد و گسترش آن، ویژگی های یک کارشناس شبکه های اجتماعی، اصول بازاریابی شبکه های اجتماعی، ماتریس SWOT، نقشه راه بازاریابی سوشال مدیا، اینستاگرام مارکتینگ، اینفلوئنسر مارکتینگ، تبلیغات گسترده در شبکه های اجتماعی، تحلیل داده به صورت تخصصی برای شبکه های اجتماعی و توییتر و لینکدین مارکتینگ خواهیم پرداخت و در انتهای دوره با موضوعات مهمی همچون روابط عمومی، اهمیت، وظایف کاربردی و میانبرهای Digital PR آشنا خواهیم شد.
                
                 
                
                 
                پرفورمنس مارکتینگ یا بازاریابی عملکردی

                پرفورمنس مارکتینگ یا بازاریابی عملگرا یکی از مهم ترین بخش های دیجیتال مارکتینگ نوین است. در این سبک بازاریابی ما با تکیه بر تکنولوژی های مختلف (درباره آن صحبت خواهیم کرد) و بر بستر اینترنت می توانیم برنامه و استراتژی های خود را به شکل کاملا هدفمند و قابل اندازه گیری مورد بررسی قرار دهیم.
                
                از مهم ترین مزایای پرفورمنس مارکتینگ، بهینه سازی زمان و هزینه بوده و شکلی هوشمندانه از ایجاد آگاهی برند است.
                
                در بازاریابی عملکردی روش های مختلفی وجود دارد تا ما بتوانیم کمپین های بازاریابی خود را مورد سنجش قرار دهیم. گرچه این معیارها ممکن است در هر پلتفرمی متفاوت باشد اما به عنوان یک اصل اساسی همه کسب و کارها به دنبال ایجاد یک هدف مشترک هستند، بهبود فروش با بهینه ترین هزینه-فرصت.
                
                و اما رایج ترین روش های سنجش شاخص کلیدی عملکرد یا همان kpi:
                	CPC (Cost Per Click): هزینه به ازای هر کلیک
	CPL  (Cost Per Lead): هزینه در ازای لید (سرنخ) تولید شده
	CPM (Cost-Per-Mille): هزینه به ازای هر ۱۰۰۰ نمایش
	CTR (Click-through rate): نرخ کلیک
	CPA (Cost Per Acquisition): هزینه هر اکشن (خرید / نتایج)


                از مزایای مهم پرفورمنس مارکتینگ: هزینه یابی دقیق فعالیت ها و کمپین ها (هزینه یابی بر مبنای فعالیت)، بودجه بندی دقیق و بهینه، بهبود آگاهی از برند، ترافیک ورودی و نرخ تبدیل و در نهایت یافتن نقاط ضعف و قوت در کمپین ها است. همانطور که میدانید هر پلتفرم و کانال بازاریابی؛ ابزارهای خاص خود را دارد. در بازاریابی عملکردی firebase، گوگل ادز، سرچ کنسول (مخصوص سئو) و گوگل آنالیتیکس نقش پررنگی ایفا می کند. جدا از آن پنل های تبلیغاتی مطرح مثل یکتانت و تپسل نیز می تواند به عنوان یک ابزار مفید برای اجرای کمپین ها داخلی به ما کمک کند.
                
                 
                
                 
                اتومیشن مارکتینگ

                مارکتینگ اتومیشن به فرایندی  گفته میشود که فرایند بازاریابی دیجیتال ما را بهطور کاملا خودکار انجام میدهد. این سیستم به ما  کمک میکند تسک ها و پروژه های مارکیتنگ خود را به روشی ساده، کم هزینه و کارآمد، ترتیب بندی و اجرا کنیم.
                
                برخلاف فرآیندهای اتوماتیک در زمینه ساخت در شرکت ها و صنایع بزرگ، اجرای سیستم  اتومیشن مارکتینگ کار ما را به شکل موثر و با حفظ هزینه و زمان همراه خواهد ساخت.
                
                همانطور که مشخص است هدف غایی در فرآیند بازاریابی حداکثر سازی سود برای یک کسبوکار است. برای نیل به این هدف، نیاز است که ترافیک وبسایت را بالا برده و آن ترافیک را به لید تبدیل کنیم و آن لیدها را نیز به مشتری شدن نزدیک نمایید. فرآیندی که مارکتینگ اتومیشن در انجام آن نقش پررنگی دارد.
                
                از آنجایی که اتومیشن مارکتینگ کارکارشناس بازاریاب دیجیتال را راحت میکند، بسیاری از متخصصان از همان مراحل ابتدایی استراتژی بازاریابی خود را به این شکل تغییر میدهند که هر کاری تا آن لحظه انجام میدادند را بهصورت خودکار درمیآورد. برخلاف اینکه ممکن است این راه خوب باشد اما پیش از شروع آن،لازم است یک بار دیگر اهداف خود را مرور کنید.
                
                نکته مهم اینجاست که قرار نیست مارکتینگ اتومیشن شما را به سمت اجرای استراتژیهایی سوق دهد که میدانید به کار مشتریانتان نمیآید. بلکه قرار است به طور موثر و با تمرکز بر روی مشتریان هدف، دقیقا آنچه که نیاز کسب و کار شماست را به شما عرضه کند.
                
                 
                
                 مارکتینگ اتومیشن نقشی اساسی در نرخ تبدیل دارد و برای مرحله جذب، بهخوبی با inbound marketing هماهنگ میشود. هدف از بازاریابی درونگرا تولید سرنخ باکیفیت است تا بتوان با موفقیت آن را به مشتری تبدیل کرد.
                
                مارکتینگ اتومیشن در هموار کردن این مسیر کمک میکند تا نسبت به بازدیدکنندگان، دیدگاه شفافتری به بازاریاب بدهد. با کمک این روش، بازاریاب میتواند سریعتر بفهمد که کدام محتوا دانلود شده، پاسخ به ایمیلها چگونه بوده و مخاطبان چگونه مسیر قیف مشتری را پیمودهاند. نظارت بر عملکرد سیستم اتومیشن مارکتینگ در هر مرحله مقدور و ممکن است و با کمک آن بازاریاب درمییابد که برای بهدست آوردن نتیجه بهتر باید چه اصلاحاتی را انجام دهد.
                
                تقریبا تمامی افرادی که اتومیشن مارکتینگ انجام دادهاند شگفتانگیز بودن نتایج آن را تایید کرده اند. شما میتوانید به استفاده از این روش فکر کنید و پلتفرمی بیابید که برایتان انعطافپذیری به ارمغان بیاورد و با سابقه اثبات شده در جهت دستیابی به اهداف بازاریابی به شما یاری برساند. به دلیل اهمیت و ترند بودن این بخش، این مبحث نیز به صورت کامل در دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ خدمت شما ارائه خواهد شد.
                
                 
                
                 
                Email Marketing, SMS Marketing ,Push Notifications

                شاید بخوایم توی وبسایت های دیگه یا حتی توی خود گوگل ، بازار و ... تبلیغ کنیم یا ایمیل تبلیغاتی بفرستیم باید چکار کنیم؟ بله جزء مهمی از کار یک دیجیتال مارکتر همینه که ببینه کی ایمیل بزنه کی تبلیغ بره و... توی این جلسه ایمیل مارکتینگ (Email Marketing ) ، SMS مارکتینگ ، راه های تبلیغاتی مختلف و پوش نوتیفیکیشن مارکتینگ رو یاد میگیریم  و اینکه کی ، کجا و کدوم رو اعمال کنیم هم میفهمیم.
                
                ایمیل مارکتینگ تعریف سخت یا پیچیده ای ندارد، در این روش بازاریابی ما با ایجاد یک دیتابیس از مشتریان یا مخاطبان خود و دسته بندی منطقی آن ها، قادر خواهیم بود در مناسبت های مختلف با شرایط گوناگون، پیام تبلیغاتی یا پیشنهاد ویژه خود را شخصی سازی کرده و برای آنها ارسال کنیم.
                
                هدف از ایمیل مارکتینگ و به طور کلی تبلیغات Push notification، برندسازی، تشویق به خرید، بازگرداندن مشتریان و بدست آوردن مشتریان جدید است. استفاده از بازاریابی ایمیلی در کنار اس ام اس مارکتینگ می تواند برای کسب و کار شما ارزش ویژه ای به ارمغان بیاورد.
                
                 
                تدوین کمپین های بازاریابی دیجیتال

                حالا شاید یه اتفاقی مثل عید نوروز یا روز پدر ،تولد شرکت و... پیش اومد و یا خواستیم مشتری ها از فعالیت های بیشتر ما آگاه بشن یا فروشمون کم شده میخوایم با تخفیف بدیم بریم یا هر شرایطی که شما توی این جلسه از آموزش دیجیتال مارکتینگ یاد میگیرید پیش اومد ، باید یک کمپین تبلیغاتی مناسب براش طراحی کنیم تا بتوانیم خوب دیده شویم و خوب فروش داشته باشیم! . ساخت کمپین های بازاریابی دیجیتال مناسب از مهم ترین کار های ماست . چطوری یک کمپین موفق ایجاد کنیم ؟ کمپین نویسی چطوریه ؟ کپی رایتینگ در دیجیتال مارکتینگ به چه شکلی انجام میشه ؟ و ... همه سوالاتی هستند که توی این جلسه جوابشون میدیم و باید برای پروژتون یک کمپین دیجیتال مارکتینگ خوب طراحی کنید.
                
                حالا ما قصد داریم تعریف مختصری از کمپین بازاریابی و نحوه ساخت استراتژی برای آن داشته باشیم.
                
                کمپین بازاریابی، تلاشی استراتژیک و حساب شده برای ارتقاء هدف خاصی مثل بهبود آگاهی از برند، افزایش مخاطبان، ایجاد یک جامعه هدف جدید و ... است. یک کمپین مارکتینگ موفق از یک چارچوب خاص اما منعطف پیروی می کند و روی یک ایده و صرفا یک هدف خاص متمرکز است. از دید مهندسی کمپین، تبلیغات می تواند جنبه ای از یک استراتژی بزرگ برای بازاریابی باشد. بنابراین تمرکز یک کمپین بازاریابی بر روی استفاده از ابزارهای مختلف و کانال های تبلیغاتی برای نیل به یک هدف واضح، شفاف و روشن است.
                
                هدف و مقصود کمپین چیست؟ این بخش رو کمی ساده با هم پیش میبریم:
                
                تعیین هدف اولین گام و شاید مهمترین بخش از تدوین یک کمپین بازاریابی است. اگر شما نیز در تعیین هدف کمپین خود تردید دارید یا به مشکل خورده اید به شما قول می دهم که تنها نیستید و آخرین نفر هم نخواهید بود. برای تعیین هدف استفاده از جلسات طوفان فکری و در نهایت نشان کردن مهم ترین هدف سازمان می تواند گره از کار شما باز کند.
                
                و اما مهمترین اهدافی که شما برای برپایی کمپین بازاریابی می توانید از آن ها استفاده کنید:
                	تبلیغ یک محصول یا خدمت جدید
	افزایش آگاهی از برند
	ریتارگت مارکتینگ
	بهبود شرایط مالی شرکت از طریق فروش بیشتر
	افزایش تعامل با کاربران قدیمی
	ایجاد یک جامعه هدف جدید


                حالا قصد داریم در مورد شکل ظاهری یک کمپین بازاریابی مناسب صحبت کنیم. کمپینهای بازاریابی معمولا منحصربهفرد هستند. آن ها نیاز به یک ماموریت، یک بینش و یک هویت بصری دارند.  کمپینهای بازاریابی بزرگ، از نظر بصری و خلاقیت، زیربنایی از نام تجاری اصلی را به یدک میکشند. آنها با برند تجاری اصلی سازگار هستند اما هویت خود را نیز حفظ میکنند.
                
                برخی از مشاغل نوین و مبتنی بر بستر دیجیتال هنگام تعریف کمپینهای بازاریابی، از یک تیم داخلی استفاده میکنند و برخی دیگر این کار را برونسپاری یا به اصطلاح outsource میکنند. استخدام یک نیروی متخصص ارشد برای تکمیل بخش خاصی از پروژه نیز روش دیگری برای تعیین مجری کمپین است. بسته به اهدافی که دنبال میکنید، توصیه میکنیم از تیم داخلی خود شروع کنید و از آنجا به جلو حرکت کنید.
                
                پس از اجرای کمپین بازاریابی شما باید اثربخشی کمپین را تحت نظر قرار دهید. پاسخ به این سوال که آیا کمپین شما موفق و تاثیر گذار بوده یا نه بستگی به این دارد که تعریف شما از موثر بودن چیست؟ پاسخ آسان به این سؤال این است که آیا کمپین به هدف اولیه تعریف شده منتج شده است یا خیر؟ اگر این کار را کرده است، یعنی کمپین شما به معنی واقعی کلمه کار کرده و موثر بوده است. برای پاسخ دقیق به این پرسش هرگونه پیش فرض، هدایت، دیدگاه یا تعامل را کنار بگذارید و فقط تحقق هدف کمپین را در نظر بگیرید.
                
                 
                Google (AdWords , Analytics , Tag Manager)

                الان  اکثر راه آموزش دیجیتال مارکتینگ رو با هم طی کردیم  حالا میخوایم بریم سراغ چند تا نرم افزار و ابزار ضروری . اولیش گوگل ادز (گوگل ادروردز)مناسب ترین و بهینه ترین مکان برای تبلیغات کلیکی(البته با توجه به کسب و کار متفاوت است . پرسونای مارکتینگ رو برای همین ساختیم) رو یاد میگیریم . چه موقع استفاده کنیم ؟ ما که تحریمیم چطوری باید از گوگل ادز استفاده کنیم؟ چطوری تبلیغات کلیکی بریم ؟
                
                میریم سراغ دست راست دیجیتال مارکتر ها ، ابزاری که همیشه همراهمونه و هیچوقت تنهامون نمیذاره یعنی گوگل آنالیتیکس (Google Analytics) قسمتهای مختلفش رو میشناسیم . چطوری کمپین هامون رو دنبال کنیم ؟ چند نفر اومدن ؟ از کجا اومدن ؟ چقدر خرید کردن ؟ چطوری event ایجاد کنیم ؟ و خیلی از قابلیت های دیگه این ابزار محشر گوگل
                
                کاش میشد زیادی کد ابزارها رو ببریم توی وب سایت ، یا کاش میشد چند ابزار رو باهم داشتیم و اطلاعات همزمان همرو با هم دنبال میکردیم نه جدا ، یا کاش و یا کاش و ...همه این "کاش" هارو دوباره گوگل به "باش" تبدیل کرد با چی ؟! با Google Tag Manager پس باید این هم در دوره دیجیتال مارکتینگ باهم یاد بگیریم .
                
                و لحظه خدافظی فرا میرسه ولی قبلش راجع به بازار کار دیجیتال مارکتینگ باهم صحبت میکنیم ،چطوری قبل قرارداد پروژه دیجیتال مارکتینگ رو واسه خودمون کنیم؟،چطوری قرارداد ببندیم؟ اینها رو هم بهتون میگیم ، پروژتون رو تحویل میدید ،نمرتون رو میگیرید ،مدرکتون رو دریافت میکنید. نفر اول دوره بورسیه آکادمی آمانج میشه و شهریش بهش برگشت داده میشه و خداحافظی میکنیم . البته این خداحافظی همیشگی نیست شما با مدرس دوره دیجیتال مارکتینگ همیشه در ارتباط خواهید بود و در پروژه دیجیتال مارکتینگی که میگیرید همیشه پشتیبان هست و جوابگوی مشکلاتتون خواهد بود.
                
                این بود اون چیزایی که قراره در دوره ۸۵ ساعته آموزش دیجیتال مارکتینگ جامع آکادمی آمانج آموزش ببینید . که به صورت خلاصه سرفصل های دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ رو در زیر ببینید. خوشحالیم که در این مسیر ۸۵ ساعته و در باقی مسیر دیجیتال مارکتریتون همراهتون هستیم.
                
                 
                بازاریابی داده محور

                یکی از ترند ترین و بروزترین موضوعات بازاریابی دیجیتال که در سال های اخیر بسیار مورد توجه قرار گرفته است بحث بازاریابی بر مبنای داده یا data-driven digital marketing است. اگر بخواهیم تعریف دقیق تری از دیجیتال مارکتینگ دادهمحور داشته باشیم باید گفت: «بازاریابی داده محور به استراتژی استفاده از دادههای مشتریان برای بهینهسازی و هدفمندکردن پیامها و خریدها از طریق کانالهای ارتباطی با مشتریان، گفته میشود. این روند را میتوان مهمترین تحول اخیر در دنیای دیجیتال مارکتینگ قلمداد کرد.
                
                مهم ترین مزیت های بازاریابی داده محور:
                
                برنامهریزی دقیق برای فروشهای کارآمدتر با استفاده از مارکتینگ دادهمحور بهینه تر خواهد بود. با استفاده از الگوریتمها و همچنین استفاده از یادگیری ماشین، دیجیتال مارکتینگ قادر خواهند بود پیشبینیهای دقیقی انجام دهند و بسیاری از فعالیتهای اضافی را از چرخۀ فروش خود حذف کنند.
                
                بازاریابی دادهمحور نقش بسیار مؤثری در زمینه بهینه سازی تبلیغات به خصوص تبلیغات دیجیتال بر عهده خواهد داشت و هزینه فرصت شما را به بهترین شکل بهبود خواهد بخشید. زمان ارسال پیامهای انبوه به سیل عظیمی از مخاطبان به اتمام رسیده است. هماکنون برندها برای ارسال پیامهای بازاریابی خود باید اطلاعات دقیقی از مخاطبان در اختیار داشته باشند تا بتوانند پیامهایی متناسب با آنها را در زمان طلایی به مشتریان هدف ارسال کنند.
                
                داده محوری بر اساس محور داده شکل می گیرد:
                
                جمعآوری و ثبت تمامی دادههای اولیه،  تبدیل آنها بهصورت اطلاعات معنیدار ، سپس استخراج بینش از آنها و درنهایت تصمیمگیری براساس یک خرد مشخص  که درواقع بهصورت هرم داده شناخته میشود.
                
                 
                
                 
                بهترین دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ

                اگر یک جستجوی ساده در وب انجام دهید حتما با عناوینی مثل، آموزش تخصصی دیجیتال مارکتینگ، دوره صفر تا صد دیجیتال مارکتینگ، دیجیتال مارکتینگ از مقدماتی تا پیشرفته و … روبرو خواهید شد. اما اگر محتوای هر یک از این دوره ها را بررسی کنید کمتر دوره ای را می بینید که بتواند تمام این معیارها را به طور کامل پوشش داده و خروجی با کیفیتی داشته باشد.
                
                دوره آموزش دیجیتال مارکتینگ آکادمی آمانج در دوسال گذشته با برگزاری دوره های متعدد آموزش بازاریابی دیجیتال به صورت حضوری و آنلاین نام خود را به عنوان یکی از بهترین و کامل ترین دوره های دیجیتال مارکتینگ در کشور ثبت کرده است. گواه این موضوع تعداد زیادی از دانشجویانی هستند که در حال حاضر مشغول فعالیت در شرکت های معتبر بوده و از آموخته های خود در پروژه های واقعی بهره میبرند.
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                                    برای یک متخصص همیشه کار هست ...

                                


                            


                            
                                
                                    	
                                            صفحه اصلی
                                        
	
                                            دوره ها
                                        
	
                                            ارتباط با مجموعه
                                        


                                

                            


                            
                                
                                    آدرس: تهران - نارمک، پایین تر از میدان هفتحوض، خیابان آیت، ساختمان سپیدار، پلاک ۳۵۰
                                    

                                    تلفن تماس:  
                                

                            

                        

                        
                            [image: ]
                            [image: ]
                            [image: ]
                        

                    

                

            


        

    














































   



